MERCHANDISING ET IMPLANTATION
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Un packaging rajeunit, en adéquation ave la cible,

un concept merchandising innovant “Prét a vendre”.

Une mise en valeur des produits en linéaire et une
OP promotionnelle percutante.

Résultat
Pré-lancement dans plus de 70 points de
vente au lieu de 40 prévus initialement.
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